CURSO VIRTUAL

Como tener mas clientes,
aumentar la facturacion y hacer
de la auditoria un negocio
rentable
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Siempre que hablamos de hacer de un negocio
algo rentable, nos enfrentamos a tres
situaciones: aumentar el precio de los servicios
(rentabilidad), aumentar el volumen de los
ingresos y ventas, y reducir los costos y los
gastos.

No es un secreto que se aproximan épocas de
crisis, donde habra muchos profesionales
ofreciendo sus servicios y menos empresas
contratando. Por esto, es necesario
reinventarnos comercialmente a partir de nuestra
profesion.

Esta formacion virtual brindara las herramientas
necesarias para conseguir nuevos y mejores
clientes, y competir en el mercado sin reducir el
precio de los honorarios.
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Datos del curso
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Duracion del Cantidad de Documentos Certificado Digital
Programa Médulos Complementarios  de Participacion
Horas CPE + Unidades de Anexosy Descarga en PDF, envio
aprendizaje Herramientas por E-mail y publicacién

en LinkedIn
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¢A quien va dirigido?

Auditores internos
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Auditores externos

Gerentes administrativos


http://www.auditool.org/

Plan de Estudios

VIDEO

n Introduccion /

Modulo 1

La mentalidad comercial del auditor
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Modulo 1

Cémo establecer el propésito de vida

Médulo 1

Como definir un objetivo comercial
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Plan de Estudios

Como crear una propuesta de valor - Parte 1

Coémo crear una propuesta de valor - Parte 2

Como crear una propuesta de valor - Parte 3

Como crear una propuesta de valor - Parte 4

Como definir un nicho de mercado

Como construir el buyer persona
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Plan de Estudios

Médulo 5 m

Qué es el proceso comercial

Moadulo 5

La prospeccion de clientes - Parte 1
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Médulo 5

La prospeccion de clientes - Parte 2

Modulo 5

Qué preguntar para vender

Médulo 5

Como construir un discurso de ventas - Parte 1
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Plan de Estudios

Modulo 5

Como construir un discurso de ventas - Parte 2

Los cierres de ventas y gestion de objeciones - Parte 1
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Médulo 5

Los cierres de ventas y gestion de objeciones - Parte 2

Moédulo 5

La venta cruzaday la fidelizacion

VIDEO

Resumen final
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Beneficios
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Capacitacion virtual 24/7 Flexibilidad de tiempo
Ingresa en cualquier Esta formacion te
momento. jNo hay horarios permite ajustar las
de clase! horas de estudio y las

ocupaciones laborales

Desde cualquier lugar

Puedes estudiar en
cualquier momento, solo
necesitas conexion a
Internet

Metodologia de vanguardia

Accede a recursos

actualizados segun
normas y marcos de
referencia mundial
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Desarrollo de aptitudes

Fortalece tus
competencias 'y
desarrolla nuevas
habilidades
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Nuestra Escuela de Formacion para Auditores ofrece
capacitacion virtual continua en temas de Auditoria, Control
Interno, Fraude, Tecnologia, Industrias y Desarrollo Personal;
estos cursos son disenados y actualizados por reconocidos
expertos.

Ademas, cada curso virtual ofrece recursos académicos que
agregan valor a la formacién de los auditores.
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Red Global de Conocimientos en Auditoria y Control Interno
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